ERNST BODE, generalni direktor Messer Tehnogas AD

BANKARS
SU TEN

U 2007. godini videli smo divno éudo: kako se ekonomija razdva-
ja od politike. Pogetkom godine Vlada tri meseca nije mogla biti for-
mirana, ali to nije imalo velikog negativnog uticaja na privredni sek-
tor i makroekonomiju. Oseéaju se pozitivne promene - kaze Ernst Bo-
de, uspesni privrednik sa medunarodnim iskustvom.

@ Sta su po vasem misljenju bile najvece prepreke u poslovanju?

- Proces odluéivanja u neprivatizovanim kompanijama je nevero-
vatno dug i spor. Postoji nedostatak hrabrosti za ulazak u programe
za unapredenje u tim kompanijama. Rast zarada takode stvara pro-
bleme, jer se ne moZe pokriti povecanjem produktivnosti. Postoji
mnogo raznih administrativnih prepreka koje ni na koji nacin ne do-
prinose poveéanju kvaliteta, bezbednosti ili ve¢im prihodima, vec sa-
mo prosto tro§e vreme i novac, a ni drzavi ne donose ve¢i prihod. To
se narodito odnosi na pravne administrativne prepreke, duge proce-
dure dobijanja dozvola, na primer, za gradevinske radove.

@ Da li za vas znacajni faktor u poslovanju predstavlja stabilnost
cena i visina deviznog kursa?

- Ja verujem da su stabilnost cena i visina deviznog kursa na ne-
ki naéin povezani. I jedno i drugo predstavlja znacajni faktor u po-
slovanju, mada je stabilnost cena moZzda vaZnija za gasarsku industri-
ju zbog nase strukture tro§kova u kojoj najznacajniju stavku predsta-
vljaju troskovi energije koja je domaci proizvod. Kurs dinara moze
kratkoroéno biti od pomoéi, ali ne dugoroéno i odnosi se na prosta
dobra kao §to su standardizovane sirovine: metali, energenti, itd.

o Sta bi driava trebalo da uradi da bi podstakla izvoz?

- Drzava treba da radi na kontinuitetu, kvalitetu, pouzdanosti i
efikasnosti. Pogresno je misljenje da ¢e nam slab dinar reSiti sve pro-
bleme. To je samo kratkoroéni izlaz u sluaju opasnosti.

@ Da li ste u poslednjih godinu dana osvojili neko nove triiste,
ostvarili saradnju sa nekim novim partmerom ili pripremili teren za to
u 2008. godini?

- Osvojili smo dva manja trZista, a saradujemo sa novim partne-
rima. Pripremamo teren za nove projekte tokom narednih godina.

e Koliko su vam dostupni bankarski krediti i kako procenjujete nji-
hovu cenu?

- Poito je Messer Tehnogas uspe$na kompanija, bankarski kredi-
ti su nam svakako na raspolaganju. Cena bankarskih kredita se raz-
likuje u zavisnosti od parametara: ranga kompanije, vrste projekta,
trajanja projekta, da li je kamatna stopa fiksna ili varijabilna, itd. Me-
dutim, cena se ne razlikuje mnogo od banke do banke. Uopsteno go-
voreéi, smatram da su bankarski krediti u Srbiji tendenciozno skupi.

@ Koliko bi zakljuéivanje ugovora sa EU o stabilizaciji i pridruzi-
vanju imalo uticaja na vase poslovanje u narednim godinama?

- Ugovor o stabilizaciji i pridruZivanju dace dodatnu stabilnost
srpskoj privredi, kao i znacajni potencijal rasta privrede. Bojim se cu-
namija novih zakona i zakonskih odredbi. Manjim kompanijama u
Srbiji ée, i pored najbolje namere, biti teSko da prate i poStuju sve te
nove zakone.

® Kakva su vasa ocekivanja u 2008. godini?

- Ocekujem pravedno reSenje pitanja Kosova, dugoroéno i pri-
hvatljivo resenje. Ukoliko se pitanje resi na pravedan naéin, to ¢e ima-
ti uticaja na ceo region Balkana. Nadam se kontinuiranom rastu srp-
ske privrede, daljem poboljsanju kvaliteta i efikasnosti, kao i daljem
rastu Zivotnog standarda.

M. Vukovié
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Ocekujem pravedno resenje
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Balkana. Nadam se kontinuiranom
rastu srpske privrede, daljem
poboljsanju kvaliteta i efikasnosti,
kao i daliem rastu Zivotnog standarda




